
C’est le 5 mai 2008 que le maga-
sin MIC Performance a ouvert ses 
portes au 4805 boulevard de la Ri-

ve-Sud à Lévis.  Un an déjà s’est écou-
lé depuis que Marie-Kim Provencher et 
Jean-Philippe Landry ont débuté l’aven-
ture de MIC Performance. Plus de 1500 
nouveaux clients ont franchi leur porte. 
L’entreprise a sans contredit connu le 
succès depuis.

Après une carrière en hôtellerie et en ensei-
gnement de l’espagnol pour Marie-Kim et une 
en administration pour Jean-Philippe, le couple 
de 28 ans s’est décidé à ouvrir leur propre entre-
prise et à créer de nouveaux emplois dans leur 
ville. C’est la vive passion des véhicules récréa-
tifs qui a poussé Jean-Philippe à vouloir vendre 
du ‘bonheur’ à tous ceux qui partagent sa pas-
sion des moteurs. Comme il dit : « il faut que ça 
sente le gaz ! » Pour Marie-Kim, la raison était 
de se lancer en affaire, et d’être son propre pa-
tron. Les propriétaires ont deux enfants de 2 et 
6 ans, et travaillent sans relâche au succès de 
leur entreprise. Ils sont fiers de ce qu’ils ont ac-
compli depuis 1 an. « Nous avons la plus belle 
clientèle au Québec! MIC vise autant les ado-
lescents de 14 ans, que les jeunes de 25 ans, les 
adultes de 40 ans, les personnes plus âgées, les 
hommes d’affaires, les fonctionnaires, les casse-
cous, en fait tout ceux qui sont intéressés par 
les produits offerts chez MIC.  »

Chez MIC Performance, l’équipe vous propo-
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se des vtt à partir de 49 cc  et plus. Ils offrent aussi motocross, scoo-
ters, quadriporteurs, UTV,  génératrices, pompes à eau, moteurs, diffé-
rentes pièces pour les véhicules chinois, accessoires et bien d’autres.  
Ce que les propriétaires aiment par-dessus tout c’est de montrer aux 
gens que, même si leur produit sont de loin moins chers que les gran-
des marques, ils offrent un excellent rendement. La majorité des pro-
duits de MIC s’insèrent donc mieux au budget familial et laisse place à 
d’autres loisirs. Par exemple, un vtt pour enfant dans une grande mar-
que peut valoir 3000$ et chez MIC il sera aux alentours de 600$. La 
différence est donc très alléchante, vous en conviendrez.  Comme Jean-
Philippe dit : « ce n’est pas gênant à vendre et les gens sont contents 
d’en avoir plus pour leur argent».

Pour 2009, l’équipe s’est agran-
dit encore, passant d’un groupe de 
2 personnes à maintenant 5 pos-
tes à temps plein et 3 à temps par-
tiel pour répondre aux besoins des 
clients.  Chez MIC Performance, le 
service est la clé. C’est pourquoi 
la majorité de nos clients, nous dit 
Jean-Philippe, provient de référen-
ces de clients déjà existants. 

MIC Performance est devenue LA 
référence en produits chinois de la 
grande région de Québec. 

L’entreprise est situé au 
4805 boulevard de la Rive-Sud 
à Lévis, et vous pouvez les re-
joindre via le site web www.
micperformance.com, ou té-
léphonez au (418) 837-4000.   

DÉJÀ UN AN POUR MIC PERFORMANCE
u ENTREPRISE D’ICI  t

LES NOUVEAUTÉS 2009 
SONT ARRIVÉES! 
MIC propose des 
quadriporteurs de qualité 
à partir de 1299$, des 
scooters électriques 
pouvant atteindre une 
vitesse de 32 kmh à 
995$, des génératrices 
silencieuses avec 
convertisseur de 
courant à partir de 
595$, ainsi que toute la 
gamme de Canada ATV, 
nouvellement disponible 
chez MIC Performance. 

JEAN-PHILIPPE LANDRY et 
MARIE-KIM PROVENCHER, propriétaires
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